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อ.หนนูา – ดร.นทษร สขุสารอมรกลุ 
 

วิทยากรอบรมพนักงานผู้เช่ียวชาญ
ด้านพัฒนาบุคลิกภาพดีกรี ปริญญาเอก 
อบรมทัง้บุคลิกภาพ ภาพลักษณ์, การ
แต่งหน้า สร้างอัตลักษณ์ตัวตน รวมถึง 
ทัศนคติ ที่เรียกว่า ปรบับุคลิกจากภายในสู่
ภายนอก ได้อย่างด ี

 

 
ปัจจุบนั 

• วิทยากรรับเชิญ สถาบันอบรมต่าง ๆ 
คุณวุฒ ิ

• ปริญญาเอก บริหารธุรกจิ การตลาด 
• ปริญญาโท บริหารธุรกิจ การตลาด 
• ปริญญาตรี การบริหารธุรกิจ เอกธุรกิจระหว่างประเทศ 
• Visual Brand Consultant: Fashionstylistintitute (FSI) California,USA (Certificates) 
• Successful Negotiation: Essential Strategies and Skills an online non-credit course authorized 

by University of Michigan and offered through Coursera (Certificates) 
• Everyday Dining Etiquette Certificate by Kimberly Law (Certificates) 
• Fundamental Makeup Course by MAKEUP TECHNIQUE INTERNATIONAL SCHOOL (Certificates) 
• Different Personality Certificate by EON Training Singapore (Certificates) 
• Communication Skills Certificate by PD Training Singapore (Certificates) 

วทิยากรอบรมพนกังานหลกัสตูร (In-House Training) 
• ด้านพัฒนาบุคลิกภาพ 
• เทคนิคการแต่งหน้า 
• การสร้างแบรนด์ส่วนบุคคล ด้านภาพลักษณ ์
• ด้านทัศนคติในการท างาน 
• ด้านมารยาทการให้บริการ 
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เกียรตปิระวตั ิ
• Marketing Mix Factors Influencing Purchasing Decisions of Consumers in Seacon Square 

Shopping Mall. RMUTP Research Journal 2554 
• การสังเคราะห์งานวิจัยเกีย่วกับการเพิม่ประสิทธิภาพการด าเนนิงานของหนว่ยงานขาย น าเสนอในการประชุม

วิชาการระดับชาติ มหาวทิยาลยัศรีปทุม 2557 
• ผลงานตพีิมพ์ระดับชาติ เรื่อง Determinant of Salesperson’s Factor Impact on Salesforce 

Performance Improvement on Network Marketing: Synthesis Research. ในฐาน ISI/THOMSON 
REUTERS 2015 

• ที่ปรึกษา ในด้านกีฬา คณะกรรมาธิการปฏิรูปการกีฬา สภาปฏิรูป พ.ศ. 2558 
• ปัจจัยเชิงสาเหตุขององค์ประกอบบุคลิกภาพของพนักงานขายเครื่องส าอางที่มีต่อความพึงพอใจและความ

ผูกพันของลูกค้า ใน Ph.D. in Social Sciences Journal 2560   

ผลงานวทิยากร 
(เป็นผลงานเพียงบางส่วน ด้วยวิทยากรมผีลงานต่อเนื่อง ข้อมูลไมอ่าจอพัเดตและยาวเกนิความจ าเป็น) 

• บริษัท นครชยัแอร์ จ ากดั 
• บริษัท บีอาร์ เค อินเตอร ์ทรานสปอร์ต จ ากัด 
• บริษัท เมดิคอลอินเทนซีฟแคร์ จ ากัด 
• บริษัท รสิกา พร็อพเพอร์ตี ้จ ากัด 
• ส านักงานคณะกรรมการก ากับหลักทรพัย์และตลาดหลักทรัพย์ 
• วิทยากร “Boost Your Confidence and Personality” มหาวิทยาลัยศรปีทุม 
• วิทยากร “การพัฒนาบุคลิกภาพเพื่อสรา้งความมัน่ใจในการเข้าพบลกูค้า” แด่ตัวแทนขายวิรยิะประกนัภัย 
• วิทยากร “Personal Branding” แด่นักศึกษาคณะบริหารธุรกิจ มหาวทิยาลยัศรีปทุม 
• วิทยากร การพฒันาบุคลิกภาพนกับริการ แด่เจ้าหน้าที่ Information, Redemption, Tourist Information 

ประจ าห้างสรรพสินค้าเมกะบางนา 
• วิทยากร “เทคนิคการแตง่หน้าเพื่อเสริมบุคลิกภาพ” แด่นักศึกษาสาขาส่ือสารการกีฬา คณะศิลปศาสตร์ 

สถาบันการพลศึกษา วิทยาเขตกรุงเทพ 
• วิทยากร “พัฒนาบุคลิกภาพผู้บริหาร” หลักสูตรผู้บริหารงานยุติธรรมระดับกลาง (บธก.) รุ่นที่ 18 

กระทรวงยุติธรรม 
• วิทยากร “พัฒนาบุคลิกภาพสู่ความเป็นมาตรฐานสากล” พนักงานขายร้านทองค าพูวง สาธารณรฐั

ประชาธปิไตยประชาชนลาว รุ่นที่ 1 - 3  
• วิทยากร “พัฒนาบุคลิกภาพการส่ือสารการขาย การบริการ แต่งหน้า และท าผม” บรษัิท อนิเตอร์เนชัน่

แนล คอนเน็ค เทรด จ ากดั (ICT) 
• วิทยากร “Personal Branding” แด่ผู้บริหารระดับกลางการประปานครหลวง  
• วิทยากร “พัฒนาบุคลิกภาพในการท างาน” บริษัท ภูเก็ตธานี เรียล เอสเตทส์ จ ากัด 
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